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干货！澳洲买房讨价还价5大秘诀，知道能省不少钱
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前言

我们在买东西时，总避免不了和卖家讨价还价。

经过一番你来我往，终能达成一个双方都满意价格。

砍价是一门很大的学问，谈判也是充满了艺术和技巧。

因此购买房产时，充分掌握砍价或是谈判的技巧就尤为重要，它可以让你以更理想的价格买到心仪的房子，大大降低买房成本。

今天给大家介绍买房讨价还价的必备5招。

不轻易透露底价

如果你将你的最后底线透露给卖家（或者卖方中介），他们的报价就会尽可能接近你的心理底价，让您尽可能出最多的钱。最终你们
的成交价格可能会高于你的预期或者是住宅的根本价值。

小窍门：保留心理底线，如果卖家或者卖家代理要求你报出低价，你可以告诉他们你拥有充足的预算，并且你正在寻找一套价格适中
的房子。如果必要的话，可以报一个价格区间或者说出一个远低于你心里底价的报价。

别参杂感情

你可能的确喜欢那套房产，不过表现太过明显就会让买家迅速抓住你的心理。卖家和卖方代理都是很精明的，他们会迅速使用各种手
段来促成交易。他们会告诉你其他感兴趣的买家也在盯着这套房产，他们会为你设定购房期限，或者卖家也不想出手等种种理由，试
图用尽可能的高价来促成与你的交易。

小窍门：要善于掩饰你的感情，适当的切中要害的指出该房产有利和不利的因素，比如后续还需要翻修，房屋布局不合理，交通不
便，条款不全等等。一份房屋检查或者害虫报告还有一份合同副本都是有必要仔细检查的。

多做研究

事实上，住宅的最后价值决定权在于你的出价，所以你需要多做一点调查，了解该房产周边的情况，这样才能在谈判的时候把握主动
权。无论是高估还是低估房价都会让别人误认为你好骗或者并非是真正的买家。

小窍门：花点时间做调查，最好是在你报价之前先去了解一下房产市场，你的脑海里要有一个清晰的认识。澳洲家园网会自动提供附
近的房源作为参考。所有墨尔本(房源)的房屋还拥有过去几年本区房产价格的官方数据。另外，去我们的出租板块，搜一搜你的物业
所在区的租金情况也能让你更多地了解这个物业的价值。

不打无准备之战

开始谈价的时候要做好买房的准备。你要有充足的流动资金，存款或者银行担保以及能够立即买下的能力。如果你还没有准备好出
手，你其实是在浪费卖家或者卖方中介的时间，同时也是浪费你自己的时间。



小窍门：当进入到谈价阶段的时候，你要做好万全准备，这样能够确保对手认真对待你，而防止中意房产溜走。同时，要充分利用你
的优势。告诉中介你有能力快速成交，能够放弃冷静期，愿意提前结款交割。澳洲家园网建议大家慎重考虑这条，买房这个事情还是
着急不来的，准备好和仓促成交还是不一样的。

不出离谱价格

尽管有时候报低价会起到很好的效果，但多数情况下过低的报价会让卖家很不舒服的。它也会破坏你和卖方中介之间的关系，而卖方
中介是你和卖家成交的桥梁。一些买家在询问租房或者卖房时，使用的是明显的假名、假电话，这会让中介觉得您相当没有诚意，而
不会提供最热情的服务。甚至在有别的租客或购房者的情况下，就直接不联系你了。

如果你卖家真的接受了你的超低离谱报价，那你要留意：该房产推出市场多长时间了？是否进行过拍卖？为什么如此报价卖家还想出
手（是个人原因或者经济所迫）？卖家真的迫切想卖房产吗？如果房东出现婚姻破裂，卖主已故，贷款违约，经商失败或者数次成交
失败等不幸因素，那么谈判的时候你更能掌握住主动权。

小窍门：多了解卖家，如果有可能，要充分利用你的优势。

澳房投资见闻专业深度真诚，我们更懂澳洲楼市！ 我们是澳洲AFN集团下，专业澳洲房产楼市投资平台，我们深耕澳洲市场，这里有
趋势解析，政策解读，金融干货，投资实操，关注我们的这一刻，你我都在拥有美好未来！408篇原创内容
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